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مسئله

سخت افزار 
امنیت

هزینه های پنهان حسابداری 

پشتیبانی
بروز رسانی

نیاز مندی به
متخصص

هزینه های خرید 
لایسنس نرم افزار

نرم افزار حسابداری ابرستان= هوشمندی + سادگی + راهکار ابری 

راه حل



وضعيت بازار 

پتانسیل بالقوه
بازار نرم افزارهای حسابداری ایران

پتانسیل بالفعل
حسابداری ایران نرم افزارهایبازار 

از بازار ابرستانسهم 
پس از معرفی به یک میلیون مخاطب

ميليون 4+ حدود يک 
میلیون 35000



حسابداریافزارنرمیکابرستان
ستاابریرایانشبستربرهوشمند

کاهش 
هزینه ها

دسترسی 
آسان و 
همیشگی

هوشمند 
و 

ساده

یکپارچه
و

جامع  

030201



:حسابدارینونسل،ابرستان

دهدمیرخهوشمندیباسادگی

شناسایی 
ها و آرتیکل

راسناد ناهنجا

بینیپيش
تحليلی

شاخص های 
کسب و کار

ی دستیار صوت
حسابداری

تبدیل هوشمند
اسناد کاغذی به

مکانیزه

030201



تومان49000ماهانه •
تومان490000سالانه •

پایه

تومان79000ماهنه •
تومان790000سالانه •

پبشرفته
تومان99000ماهانه •
تومان990000سالانه •

حرفه ای

مدل درآمدزایی

هزار تومان50متوسط دریافت از هر مشتری در هر ماه 
ماه6/5هزار تومان معادل 330متوسط دریافتی از هر خرید 

اشتراکحق
Recurringشوندگیتکرار Revenue



گزارش عملکرد 

تعداد اعضا

+10K
تعداد خرید

+600
نرخ تکرار خرید

~40%
درآمد کسب شده

+100M



تعداد فروش ابرستان

مورد فروش582



انتعداد مشتریان ابرست

مشتری464



(هزارتومان)مبلغ خالص فروش

:مبلغ کل فروش
1،088،134،850

ریال



اربرنرخ تبدیل بازدید کننده به ک

نرخ تبدیل% 20



رقبا



برنامه بازاریابی
برنامه های بازاریابی که به صورت مستمر در هر سال برگزار می گردد

تبلیغات مستقیم دیجیتال مارکتینگ یمتبلیغات غیر مستق

a

ارسال پیامک
ارسال ایمیل

شرکت در نمایشگاه ها
رسانه های جمعی

تبلیغات از طریق 
(دهان به دهان)معرف

برگزاری وبینارهای آموزشی
جذب عاملیت و نمایندگی 

فروش
C

شبکه های اجتماعی
سئو

رپرتاژ آگهی
تبلیغات بنری

تبلیغات کلیکی 
بهبود سایت

پلتفرم
بازاریابی تصویری و صوتی

ابزارهای تحلیلی و آماری
Google ads



اعضای کلیدی ابرستان

سید مجید اورعی
هم بنيان گذار و مدیر عامل

عضو هيئت مدیره نظام صنفی

دکتر علیرضا مجاهدی
هم بنیان گذار

مدرس کسب و کار 

محسن معماریان 
هم بنیان گذار و مدیر محصول
عضو هيئت علمی دانشگاه 

مصطفی اصانلو
مدیر فروش

سجاد اسکندریان
مدیر پشتیبانی

سعید عاطفی
مدیر پروژه

محمد رضا معبودیان اصفهانی
هم بنیان گذار 

رئيس کمیسیون هوش مصنوعی



برنامه توسعه و سرمایه گذاری

سرمایه گذاری 
1400-1401

سرمایه گذاری اولیه
1397-1399

راه اندازی استارت آپ
1396-1397

میلیارد تومان جذب 4نیاز به جذب 
سرمایه جهت استقلال استارت آپ و 

رسیدن به نقطه سر به سر

توسعه محصول •

توسعه بازار•

صادرات•

ميليارد تومان 2جذب سرمایه بیش از

(شرکت عصر فناوری دانش ) 

)  بازسازی و ساختار دهی مجدد تیم •
(تولید ، فروش و پشتیانی 

بازاریابی و جذب عضو •

به محصول نهایی MVPتوسعه •

کسب درآمد از فروش محصول•

میلیون سرمایه گذاری 300+راه اندازی با 
توسط بنیان گذار

(آقای سید علیرضا محاهدی نسب ) 

تولید محصول اولیه•

ارائه اولیه محصول و معرفی برند•

اینجا هستیم



پیش بینی منابع و مصارف

م نقطه سر به سر فصل پنج
(فصل اول سال دوم)

:میزان سرمایه 
چهار میلیارد تومان 

درصد 15الی 10در برابر 
سهام

بازگشت سرمایه از سال دوم

1,370,800 

1,027,800 

1,468,700 1,463,700 
1,643,000 1,648,000 1,676,625 

1,871,625 
2,086,913 2,111,913 2,175,975 

2,370,975 

116,532 221,400 
386,168 

591,300 

1,256,190 

1,781,130 

2,304,803 

2,949,863 

4,839,480 

5,672,835 

6,575,985 

7,552,980 

۱فصل  ۲فصل  ۳فصل  ۴فصل  ۱فصل  ۲فصل  ۳فصل  ۴فصل  ۱فصل  ۲فصل  ۳فصل  ۴فصل 

هزینه درآمد

به هزار تومانارقام



پيش بينی جذابیت مالی طرح 

درآمد مستمر در سال چهارم

+میلیارد35

حاشیه سود در سال چهارم

+300%

تعداد مشتری وفادار

35000+

ارقام به هزار تومان*



تماس با ما

www.abrestan.com

+98 885533266

info@abrestan.com



رقبا
کامل بودن 

محصول

بی نیاز از 
نصب و خرید

تجهیزات

دسترسی در 
لحظه و هر 

مکان
ترفیعاتهوشمندانپشتیبانی رایگقیمت

فروش

کم?پاییندر حال توسعهابرستان

ر اهکاران ابری همکاران 
سیستم

زیادبالاکامل

زیادمتوسطکاملسپیدار سیستم

زیادپایینکاملهلو

کمبالادر حال توسعههوفر

متوسطمتوسطکاملصدگان

متوسطپاییندر حال توسعهحسابفا

زیادپایینکاملپارمیس



ت؟چرا سرمایه گذاری در ابرستان به صرفه اس

گیریشکلواولیهمراحلازگذر•
آپاستارت

وبازارواقعیبازخورددارای•
واقعیهاینرخبهدستیابی

مشتریجذب

قتحقبالایبينیپيشامکان•
گذاریسرمایهاهداف

ریسک پايين
رمنصنعتوبازاربهتسلطودانش•

تجربهدههدوازبیشباافزار

ورحضوصنعتباتیمقویارتباط•
دانش،صنفینظامهایسازماندر

یبازرگاناتاقوصمتوزارت،بنيان

اروپادرصادراتیهایفرصتدارای•
منطقهو

مند تیم بسیار توان

یتحقق پيش بين
+80%


