
لذت یادگیری زبان انگلیسی

جذاب
آسان

استاندارد

ویلِـرنـو



زبان رو خوب یاد نگرفتیم؟چرا  1

جذاب نبودن بسیاری از آموزش ها•
هزینه زیاد کلاس های زبان•
غیر کاربردی بودن آموزش ها•
کمبود وقت برای رفتن به کلاس•



!وویلرن 2

آسان و کاربردی

سیستم بازخورد 
-نمودار پیشرفت–یادآوری 

تکرار و تصحیح

للیاستاندارد بین الم

آموزش جذاب

فیلم و گیمیفیکیشن و 
تچالشی کردن آموزش با رقاب



C2C1

B2B1

A2A1

مکمل آموزشیخودآموز



دستـاوردهای اپلیـکیشن ویلـرنو

کـاربر30/000بیــش از 

900
لغت  
کاربردی

درک 1500
مطلب 
شنیداری

موضوع 60
گرامر

A1



37%

27%

22%

14% نفر7/800/000دانش آموزان ابتدایی  
نفر5/400/000دانش آموزان متوسطه  
نفر4/600/000دانشجویان و فارغ التحصیلان 

نفر 2/000/000(  تقریبا)سایر علاقمند به زبان

میلیون20
نفر

اندازه بازار ایران

گردش مالی حوزه آموزش زبان در ایران

:گردش مالی اپلیکیشن های آموزشی•
میلیارد تومان360

:اندازه بازار آموزش زبان در ایران در یک سال
میلیارد تومان1520

:گــــردش مـــالی آموزشـگاه هـــای زبان•
میلیارد تومان1160



بازار هدف ویلرنو

 رصهد ز  0.5رسیدن به  دهد   ❖
سال3 ر مدت با زر زیرزن 

:رسیدن به درآمد❖

میلیار  تومان8



بخش های مشتریان 3

کودکان و نوجوانان•
دانش آموزان متوسطه•
دانشجویان و فارغ التحصیلان•
میانسالان و علاقه مندان•

سال25تا 15نوجوانان و جوانان بین 



تحلیل رقبای ویلرنو

DUOLINGO MEMRISE اکسین چنل بیاموز لرنیت زبان شناس ویلرنو

تعامل صوتی محتوای ویدئویی gamification

حفظ لغت پشتیبانی فارسی استاندارد جهانی



(مسیرهای دسترسی به مشتریان)کانال ها  4

(CPI)شرکت های تبلیغاتی  شبکه های اجتماعی

همکاری با اینفلوئنسرها و اساتید همکاری با آموزشگاه ها و مدارس



جریان های درآمدی 5



تومان850/000/000:سرمایۀ مورد نیاز ویلرنو

:          نقدی جذب شدهسرمایۀ
تومان350/000/000

تومان500/000/000:سرمایۀ درخواستی 
(Co-Invest)



ساختار هزینه ای سرمایه درخواستی 6
13%

18%

18%16%

15%

20% بازاریابی

تولید محتوا

تولید برنامه

دستمزد

تجهیزات فنی

هزینه های جاری

850
میلیون 
تومان



برتری مطلق 7

تیم متخصص

موتور جستجوی
بومی قدرتمند

عقد قرارداد با 
اینفلوئنسرهای زبان



تیم خـلاق ویلـرنو

فرزان فلاحت
راهبر تیم

:سوابق مدیریتی
مدیر محصول فعلی مدیا اد

مدیر محصول سابق استادکار
سابق کلید طلاییمدیر توسعه کسب و کار

هعضو سابق تیم توسعه کسب و کار طاقچ


