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پلتفرم آنلاین نیازمندی ھا و خدمات خودرو
)نیاندانش ب(شرکت توسعه تجارت الکترونیک چابک گرایان 



مسئلهبیان 

 مشکلات زیر را ایجاد کرده) قطعات/ خدمات / خرید و فروش / کارشناسی (رشد سریع استارتاپ های حوزه خودرو 
:است

oجذب سخت کاربر و کمبود لید گرم
oرابطه سازی و تعامل مداوم با مشتری

افزایش سهم اینترنت از توجه مشتریان حوزه خودرو
o سایت جامع در حوزه خودرو/ خلا اپلیکیشن
o عدم همخوانی نیازهای مشتری با پیشنهادهای ارائه شده در سایت های تبلیغاتی



خودرو حوزه مشتریان و مندان علاقه با عمیق سازی رابطه برای هوشمند و جامع اپلیکیشنی ایجاد
oگرم لیدهای دریافت برای ... و آگهی ثبت /قیمت استعلام مانند سرویسهایی ارائه
oسازی تصمیم فرآیند در گذاری تاثیر برای محتوایی های سرویس ارائه
oاجتماعی شبکه( خودرو حوزه در نظرات و تجربه تبادل امکان(
oبرای آنها اطلاعات تحلیل و کاربران اطلاعات دریافت best matching

راه حل پیشنهادی



ویژگی های بازارخودرو

ثبت آگهی رایگان

معرفی خودروها با امکان مقایسه

لیست قیمت لحظه ای خودرو ها به همراه نمودار قیمت

اخبار روزانه صنعت خودرو و مطالب جذاب

درخواست قیمت کارشناسی شده

و ذخیره پایگاه داده کاربران سایر پلتفرم ها crawlerتوسعه 

هوش مصنوعی تحلیل و تعZن اتوماتیک قیمت خودرو

)اتاشتراک گذاری تجارب و نظر(شبکه اجتماعی تخصصی خودرو 

 data miningتوسعه زیرساخت های 

آگهی هاتشخیص خودکار کیفیت •

یتشخیص نیازها و علائق کاربران و سیستم پیشنهاد ده•

درحال توسعه

درحال توسعه

درحال توسعه



)اسکرین شات هایی از محصول( محصول



فرآیند خرید خودرو و نقاط تاثیرگذاری بازارخودرو

دیجیتال آفلاین

سایت های محتوایی سرچ گوگل دوستان/ صحبت های دهان به دهان  دلال ها/فروشنده ها تبلیغات آفلاین

تشخیص نیاز

نیاز به اطلاعات

نیاز به اطلاعات 
بیشتر

رسیدن به مدل 
تصمیم گیری

خرید نهایی

تشخیص نیاز بر اساس تبلیغات یا شرایط فردی

سرچ در گوگل

مراجعه به سایت های محتوایی

پرس وجو از دوستان

مقایسه خودرو ها و قیمت ها صحبت با 
دلال/نمایشگاه دار

صحبت با سایر افرادی که خودرو را 
داشته اند تهیه لیست اولیه

دریافت مشاوره و                             مطالعه محدود کردن گزینه ها       

دریافت قیمت 
عادلانه

دریافت 
مناسبترین آگهی

دریافت سرویس کارشناسی و خرید
تاثیرگذاری بازارخودرو

دریافت مشاوره



فرصت های بازار

رشد شدید بازار استارتاپ های حوزه خودرو

ده اندپتانسیل رشد بازار استارتاپ های حوزه خودرو در قیاس با بازاری مانند ایکامرس که به بلوغ اولیه رسی

و بازیگران آنلاین حوزه خودرو) ایکامرس(مقایسه میزان سرچ برند دیجی کالا



حجم بازار

خرید و فروش 
خودرو

هزار میلیارد  150
تومان

فروش قطعه و 
خدمات

هزار میلیارد  100
تومان

کارشناسی خودرو

هزار میلیارد  3
تومان

حجم کل بازار

هزار میلیارد  253
تومان

 آنلاین از کل بازار و تامین پلتفرمهاییک درصدی با در نظر گرفتن سهم 
میلیارد  150درصد از لید آنها توسط بازار خودرو می توان حجم بازار  10

.تومان برای بازار خودرو در نظر گرفت



مدل درآمدی
)تست شده(مدل های درآمدی حال حاضر 

نردبان 
آگهی

 قیمت یابی
تخصصی

تبلیغات در 
CPC, CPI فروش لید

 کمیسیون
خرید و 
فروش

...

تمام مدلهای 
درآمدی ممکن 

تست شده 
است

مدل های درآمدی اصلی در سال های آتی

Pay per 
Lead Affiliate

بنابر 
فیدبک های 

بازار و 
تست های 
انجام شده

فروش پنل 
نمایشکاهی



همکاری در فروش

دیوار

باما
شیپور

کارنامه

همراه مکانیک

نمایشگاه ها

۴۵خودرو 
همراه مکانیک

بیمیتو

بیمه بازار
ازکی

ملت لیزینگ

شخصی گذارهایسرمایه 

آچاره

الوباطری
کاربوی

استادکار

Bazarkhodro
Lead Generation

Affilate System

سایر خدمات

لیزینگ

بیمه

خرید و فروش خودرو

کارشناسی

آگهی

فروش قطعات

دیجیکالا
ایساکو

توربویدک

.فروش داردمکانیک به همراه  بازارخودروحال حاضر  در.خواهند بازارخودرومشتری ... و  شیپور،دیوار،بامامانند  هایی استارتاپ



iOS / Android 

10k+100 k +100 k

اپلیکیشنآمار نصب 

+50 k+40k



ترکشن

+7000
بازدیدکننده 

روزانه

4100+
آگهی جدید 

ماهانه

65000+
بازدید آگهی 

ماهانه

70000+
کاربر فعال  

ماهانه

+1000
نصب  

ارگانیک 
روزانه اپ

میلیون تومان  ۱۲: مجموع درآمد مهرماه
میلیون تومان ۲۸: مجموع هزینه مهرماه 



به بازاراستراتژی ورود 

)افزایش آگاهی، نصب،بازدید سایت(های اجتماعی بخصوص اینستاگرام شبکه رویمجازی با تمرکز تبلیغات ●

و فروش پنل نمایشگاهیبازاریابی تشکیل تیم ●

CPC Nativeتبلیغات ●

ه قیمت معرفی خودرو ها،اطلاع رسانی روزان( تولید محتوای متنی و ویدیویی جهت افزایش بازدید ارگانیک و  سئو ●

)، اطلاعیه های فروش فوری

ها پلتفرمبه کاربران سایر  SMSارسال ●

کاربرانمحتوا و ابزارهای مورد نیاز استراتژی ورود به بازار هدفمند و ارزان با تمرکز روی 



معرفی تیم

مدیر محتوا_ سهند جعفری  فرانت اند_ علیرضا بیتاری بک اند دولوپر_ حسین علیرضایی بک اند دولوپر_ علیرضا آزادی مدیرعامل -امیرحسین فولادگر

پشتیبان_ رضا یوسفی گرافیست_ محمد شایگان کارشناس شبکه اجتماعی–حامد زندیان حسابدار_ مونا تنها مسئول فروش_ سارا میرخانی 



مبلغ مورد نیاز برای جذب سرمایه

43%

41%

11%

3% 2%
ساختار هزینه ها

حقوق و دستمزد

نهزینه مارکتینگ و پروموش

ر هزینه ه+ تجهیز اولیه دفتر 
نیرو اضافه

اجاره

هزینه سرور

ماه آینده  17رشد کسب وکار در مبلغ مورد نیاز 

تومانمیلیون  300میلیارد و  1 



پاسخگوی شماست بازارخودرودارید، هر نیازی در حوزه خودرو 

با تشکر از حسن توجه شما


