
راه کـار هوشـمند بـازیـافت



فرصت های بازار

تولید روزانه ضایعات•

دفعات سفارشفرکانس •

چرخشیرویکرد اقتصاد •

چالش های بازار

تفکیکزیرساخت •

دپسمانشهروند از اقتصاد سهم •

%(5حدود )درصد تفکیک از مبدا •

دفن مستقیم•

مسئله؟؟؟



! وضعیت موجود



تولیدکننده

خانوار

اصناف

تولیدی

تامین/ فرآوری 

پیمانکار رسمی

غیرمجاز

گاراژ/ انبار 

مصرف کننده

فلزات

غیرفلزات

E-Waste

خریدار سیار

زنجیره تامین

ارتباط مستقیم

ایران ضایعات

دیوار

بازیافتغرفه 

سطل زباله

اپلیکیشن ها



موانع موفقیت 

عدم واسطه گری و ارائه . 1
سرویس به بازیگران فعلی

جاری سازی گواهی فعالیت. 2
اخذ شده از سازمان مدیریت 

پسماند

مجوز قانونی

سفارش اقلام کمتر درگیر. 1

ا استفاده از دایره ارتباطات ب. 2
بازیگران سنتی

ارائه خدمات به خود بازیگران. 3
اصلی

نتیتعارض با بازیگران س

B2Bجذابیت . 1

جذب جامعه علاقه مند . 2
غیرفعال حوزه

ی در تجمیع سفارشات خانگ. 3
فاز توسعه محصول

جمعیت کم خریداران



تولیدکننده

اصناف 

تولیدی

تامین/ فرآوری 

پیمانکار رسمی

گاراژ/ انبار 

مصرف کننده

فلزات

غیرفلزات

E-Waste

خریدار سیار

زنجیره تامین

ارتباط مستقیم

ایران ضایعات

دیوار

تفــکیکــان



www.rubicon.com

USA - 2008 - Unicorn

http://www.rubicon.com/


Platform Business Model

Producer Buyer

فروشندگان خریداران



یدرآمدمدل 

کمیسیون

حق عضویت

فروش

اخذ کمیسیون ثابت از 

سمت فروشنده

حق اشتراک دوره ای از 

خریداران منتخب

ازمانیفروش نسخه پیشرفته س



اندازه بازار

سازمان مدیریت پسماند و تحقیقات بازار

TAM

TAM 
(B2B)

SAM

تومانمیلیارد 32000

تومانمیلیارد 19000

تومانمیلیارد1200

1404سال 



ادامه-اندازه بازار

98-اندازه کل بازار تهران و سهم ذینفعان 

شهرداری
11%

گانتولیدکنند 
6%

پیمانکاران رسمی
33%

زباله گردی
14%

مجاز عوامل غیر
36%

3000تا2500

تومانمیلیارد 

سازمان مدیریت پسماند و تحقیقات بازار



جایگاه یابی

فروش کالای نو

فروش کالای دست دوم

فروش کالای ضایعاتی 



کانال بازاریابی قیمت گذاری

استراتژی بازاریابی

کمیسیون سفارش فروش %  13•

عدم دخالت در قیمت فروش اقلام•

قیمبازاریابی مست Content + SEO

ن بازاریابی دهان به دها Publicity



لاتناژ با/عمده 

تمرکز تحلیل رقبا



اعضای تیم

%70–آذریان علی 

عاملو مدیر موسس 

MBAاز دانشگاه امیرکبیر

ویخصوصبخشدراجراییسابقه

یزیربرنامهتیم،مدیریت.دولتی

.بازاریابیواجراییامورراهبردی،

%  28–بهنام ابوطالبی 

مدیر فنی

شگاه لیسانس مکانیک از دان

شریف

BI Engineerبامیلودر.

.نخبگانملیبنیادعضو

علی موسوی

عملیات آفلاین

ماتخدوبازیافتپیمانکار

و2،3،7مناطقدرشهری

بمدتتهرانشهر13

.سال10بهنزدیک

%  2–ناصر آذریان 

مشاور مدیریت

.فوق لیسانس مکانیک

وشهرداریباسازیشبکه

.سازمانیخوبارتباطات



درآمد-پیش بینی هزینه

سال ششمسال پنجمسال چهارمسال سومسال دومسال اولبه میلیون تومان استارقام 

 178,239 84,117 44,450 11,807 2,942 582عملیات  فروش

وی انسان    42,555 26,758 12,983 6,964 2,830 840هزینه نیر

 26,064 9,840 14,150 4,008 1,890 1,010هزینه بازاریان  

 5,976 3,371 3,061 1,770 1,323 532هزینه های سرمایه ای

 2,061 1,345 820 528 366 205هزینه های اداری و عمومی و سایر

 76,656 41,315 31,014 13,270 2,5886,408هزینه هاجمع 

101,583 42,803 13,436(1,463)(3,466)(2,006)قبل از کسر مالیات( زیان)سود 

25,396 10,701 3,359 0 0 0مالیات

 76,187 32,102 10,077(1,463)(3,466)(2,006)درآمد خالص



بودجه بندی

w w w . t a f k i k a n . c o m

Seed: 2 b IRT



شرایط فعلی و برنامه آینده

1397/12

1398

1399

1400

1401

تحقیقات بازار•

5عقد قرارداد با منطقه •

وع توسعه محصول• سرر

2و 9راه اندازی بعد از در پائیر  در مناطق •

11و 10توسعه بازار به مناطق •

کروناتوقف فعالیت از سوی شهرداری بدلیل•

از شهرداریاخذ صلاحیت فعالیت •

کت خلاق• کسب گواهی سرر

کارچرخش در مدل کسب و  •

ت  شبکه سازی با بازیگران سن•

نسخه اولیه محصول•

کاربر300تعداد کاربران حدود •

خریدار1000اطلاعات بیش از  •

میلیون تومان600فروش •

 5000جذب •
 

خانگ کاربر غیر


